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Actividades Clave

Organizacion interna, que permita
crear un sistema de gestiéon y
procesos, solidos y escalable en
cualquier mercado. En particular
trabajar en la generacion y desarrollo
de roles y la incorporacién de nuevos
perfiles.

Desarrollar marketing de contenido de
valor, basado en testimonio reales de
nuestros clientes y en las necesidades
puntuales de cada segmento de
mercado que abordamos.

Ampliar y perfeccionar los canales de
comunicacion y comercializacion.

Concluir la expansion territorial en
Argentina, pensando en un pronto
Broceso de internacionalizacion,

asado en las oportunidades de
mercado actuales.

Dar comienzo al desarrollo de nuevas
actualizaciones: Declaracion jurada y
permisos de circulacion digitales.

Finalizar los procesos de registro de
marca y obra publicada.

Propuesta de
Valor

De forma eficiente, sencilla e innovadora permitimos a nuestros

clientes transformar y digitalizar
de actividades diarias, logrando
aumento de seguridad, mejoran
rentabilidad y experiencia de su

Este objetivo lo logramos a partir de la creacién e
implementacion de un SAAS, compuesto por un aplicativo movil

y back-office administrativo, per

1) Registro digital de personas en espacios cerrados y

abiertos.

2) Confeccioén de un perfil de cliente/empleado/turista.

3) Seguimiento en tiempo real
de personas.

4) Digitalizacion de documentacion como declaraciones

juradas y permisos de circu
5) Trazabilidad en tiempo real
un caso positivo de Covid-1
contagios y puntos criticos.

6) Procesamiento de grandes volimenes de informacion en la
nube, generando una base de datos, fuente para la
confeccién de estadisticas y métricas.

Ofrecemos un producto modulal
necesidades y requerimientos d

Segmentos De
Clientes

1) Duefos de locales comerciales: bares, restaurantes,
gimnasios, clubes deportivos, entre otros.

2) Instituciones y organismos publicos: Gobiernos nacionales,
provinciales, municipalidades, policia, transito, sector de
servicios, entre otros.

3) Departamento de RR-HH y QHSE de empresas privadas y
publicas.

4) Organizadores de eventos sociales como casamientos, di
festivo, y otros.

procesos claves en la gestion
la optimizacién de recursos y
do la toma de decisiones,

s clientes.

sonalizables, que permite: In|C|aIn:|e_nte pertenegentesy ublqaqos en el territorio argentino,|
con proxima expansion a paises limitrofes.

Deben estar interesados en implementar herramientas

tecnoldgicas e innovadoras, en sus procesos y actividades

diarias, percibiendo la informacion como fuente fehaciente y

., ., segura, con la finalidad de mejorar la toma de decesiones.

de la ocupacién y concentracion

Sus procesos deben estar relacionadas con la atencion de

personas, administracion de personal y desarrollo de

lacion. actividades dentro de sus establecimientos o territorios.
del nexo epidemioldgico frente

9, identificando cadenas de

r, configurable de acuerdo a las
e nuestros clientes.

Fuente De Ingresos

1) Ingreso mensual por el uso de nuestra herramienta digital: Se base en un pago fijo mensual de acuerdo al tipo de servicio a utilizar

a) Solo aplicativo mévil + un informe semana de estadisticas.

b) Aplicativo movil + Back-office administrativo
A su vez se plantea un esquema de descuentos por cantidad de usuarios contratados y tiempo de permanencia. Dependiendo las funciones habilitadas en la
aplicacion, variara el valor del usuario generado.

2) Ingreso por licencias de usos de nuestro producto por terceros.

3) Desarrollo de soluciones personalizadas y Unicos a partir de la base de nuestra herramienta digital. Ejemplo: Sistema de gestion de atencién en Hospitales o
Sistema de digitalizacidn en controles viales de pasos fronterizos.

4) Alianzas comerciales con empresas/emprendimientos afines:
a) Empresas de desinfeccién de espacios con tecnologia UV o de vaporizacion.

b) Empresa de totems de medicién automatica de temperatura. 'EIE hm
¢) Emprendimientos inmobiliarios o comerciales con el objetivo de

incluir el sistema en sus desarrollos o franquicias.
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