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Desafío
Tras la irrupción de la pandemia a nivel mundial quedó en evidencia el bajo nivel de transformación digital y adopción

de tecnología en amplios sectores de la economía. Este fenómeno ya estaba siendo evidente con el avance del

comercio electrónico.

Los nuevos estándares o protocolos obligaron a empresas, locales comerciales, desarrollos turísticos, gobiernos y

otros, a dejar atrás procesos anticuados e ineficientes de recopilación de información y guardado de documentos,

impulsados además, por el agravante de manipular objetos (papeles, lápiz, etc) en un contexto de transmisión viral.

Se profundizaron problemáticas existentes como el desconocimiento, en algunos casos total, de los hábitos,

costumbres y gustos de clientes, turistas y público en general, limitando los canales y campo de acción de posibles

estrategias comerciales y reinvención de los negocios.

Se hizo evidente la falta de herramientas sencillas que permitan abordar las necesidades del mundo actual y a su vez,

contribuyan a mejorar “el estado digital” de estos actores, viendo el futuro como un horizonte de incertidumbre, nuevos

desafíos, pero sin dudas, prácticamente imposible para quien no se adapte a las nuevas tendencias.

Nuesto desafío es brindar una herramienta sencilla y eficaz para atacar estas problemáticas, ofreciendo una solución

innovadora y de ágil implementación, con la capacidad de adaptarse a la necesidad de cada usuario.



Solución

De forma eficiente, sencilla e innovadora permitimos a nuestros clientes transformar y digitalizar procesos claves en la 

gestión de actividades diarias, logrando la optimización de recursos y  aumento de seguridad, mejorando la toma de 

decisiones, rentabilidad y experiencia de sus clientes.

Este objetivo lo logramos a partir de la creación e implementación de un SAAS, compuesto por un aplicativo móvil y 

back-office administrativo, personalizables, que permite:

1) Registro digital de personas en espacios cerrados y abiertos.

2) Confección de un perfil de cliente/empleado/turista.

3) Seguimiento en tiempo real de la ocupación y concentración de personas.

4) Digitalización de documentación como declaraciones juradas y permisos de circulación.

5) Trazabilidad en tiempo real del nexo epidemiológico frente a un caso positivo de Covid-19, identificando cadenas de 

contagios y puntos críticos.

6) Procesamiento de grandes volúmenes de información en la nube, generando una base de datos, fuente para la 

confección de estadísticas y métricas.

Ofrecemos un producto modular, configurable de acuerdo a las necesidades y requerimientos de nuestros clientes.



Segmento de mercado

1) Dueños de locales comerciales: bares, restaurantes, gimnasios, clubes deportivos, entre otros.
2) Instituciones y organismos públicos: Gobiernos nacionales, provinciales, municipalidades, policía, 
tránsito, sector de servicios, entre otros.
3) Departamento de RR-HH y QHSE de empresas privadas y públicas.
4) Organizadores de  eventos sociales como casamientos, día festivo, y otros.

Inicialmente pertenecientes y ubicados en el territorio argentino, con próxima expansión a países 
limítrofes.

Deben estar interesados en implementar herramientas tecnológicas e innovadoras, en sus procesos y 
actividades diarias, percibiendo la información como fuente fehaciente y segura, con la finalidad de 
mejorar la toma de decesiones.

Sus procesos deben estar relacionadas con la atención de personas, administración de personal y 
desarrollo de actividades dentro de sus establecimientos o territorios. 



Aliados
Aliados actuales:

● Equipo de soporte en programación.

● Partners: Empresa de construcción de medidores de temperaturas automáticos, sanitizantes automáticos y 

desinfección por vaporización.

● Gobiernos municipales que hacen uso de la herramienta y generan encuentros con sectores implicados.

● Organismos con Fundación Pro-Mendoza, Polo Tic Mendoza, Foro diplomático Mendoza mediante la generación de 

webinars, herramientas y ayuda para la internacionalización de la idea.

● Medios de comunicación especializados en innovación y tecnología.

Aliados por concretar:

● Gobiernos provinciales y nacionales.

● Sector privado y público de la salud.

● Asociaciones de hoteleros, gastronómicos, turismo, cámaras de comercios, que buscan mejorar sus procesos y 

generar espacios con sus socios para compartir nuevas soluciones.

● Consultoras de estudios de mercado que requieran de información para su trabajo.

● Exponentes relacionados con la organización de eventos sociales.



Valor diferencial
- Somos pioneros en el país, en el desarrollo de una herramienta digital y ecológica,  que permite realizar una 

TRAZABILIDAD del nexo epidemiológico frente a un caso positivo de Covid-19, ayudando a identificar cadenas 

de contagios y puntos críticos. A su vez ofrece un control  en tiempo real de la ocupación con tecnología sin 

contacto.

- Contamos con un modelo de utilización innovador, al ser solo instalada por personal administrativo, de 

seguridad de los lugares donde se va a utilizar, diferenciándose de soluciones vistas en otras partes de mundo, 

que contribuye a lograr una mínima invasión en los ciudadanos.

- Versatilidad de configuraciones de la aplicación, adaptándose a diferentes usos y necesidades. 

- Rapidez en la implementación del sistema al no requerir instalación de Hardware específico.

- Además de contribuir a la seguridad sanitaria, se transforma en una fuente fehaciente de información, gracias al 

rápido procesamiento de datos, que permite un campo de acción más allá de la duración de la pandemia y pone 

en mano de entidades privadas y públicas, una herramienta sencilla con alto potencial.



Proyección temporal
- La aplicación móvil y back-office administrativo se encuentran actualmente desarrolladas y en funcionamiento 

en la provincia de Mendoza.

- Estamos trabajando en una nueva actualización, basada en la digitalización de la declaración jurada para 

ingresar en locales y la emisión de advertencias al leer el DNI de la persona, si algún parámetro se encuentra 

fuera de especificación. A su vez, determinar la validez del certificado único de circulación mediante la utilización 

de nuestra aplicación. 

- Por último, nos encontramos en el análisis y conceptualización de la conexión bluetooth con otros dispositivos. 

Ej: con medidor automático de temperatura para almacenar este valor, a través de nuestra aplicación, la base de 

datos creando un perfil digital completo. Este desarrollo se encuentra en la etapa de evaluación comercial.

Buscamos validar estas soluciones trabajando en conjunto con las autoridades nacionales y provinciales.

Nuestro objetivos es alcanzar con nuestra solución, en principio, países vecinos como Chile, Bolivia, Perú, 

Paraguay, Brasil y Uruguay.



Fuente de ingresos

1) Ingreso mensual por el uso de nuestra herramienta digital: Se base en un pago fijo mensual de acuerdo al tipo de servicio a 

utilizar:

a) Solo aplicativo móvil + un informe semanal de estadísticas.

b) Aplicativo móvil + Back-office administrativo.

2) Ingreso por licencias de usos de nuestro producto por terceros.

3) Desarrollo de soluciones personalizadas y únicos a partir de la base de nuestra herramienta digital. 



Equipo y capacidades

Con experiencia en el 
área comercial 
corporativa, está a cargo 
de las relaciones 
comerciales, reuniones y 
ventas.

Con conocimientos en 
programación y tecnologías 
emergentes, está a cargo de la 
conceptualización de nuevos 
desarrollos y organización del 
equipo de programadores.

Con experiencia en el 
área de producción y 
logística corporativa, 
está a cargo de los 
procesos de 
organización interna y 
las necesidades 
globales de la startup.



¡Muchas gracias!


